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CLASSI PRIME

MODULO DI SUPPORTO DI ECONOMIA AZIENDALE

Gli scambi commerciali: il contratto di compravendita

Competenze Individuare le caratteristiche del contratto di vendita
Calcolare il prezzo di vendita in base alle diverse clausole contrattuali
Saperi Le caratteristiche del contratto di vendita.
Gli elementi essenziali e accessori nel contratti di vendita.
Fasi, attivita ed esiti durata (Ore)
1. Fase: Presentazione attivita 1
avvio e consegna | Introduzione al percorso
Organizzazione del lavoro
2. Fase: Il docente propone esempi di operazioni di scambio
ricerca e studio | ricorrenti nella vita quotidiana e stimola gli
studenti a individuare situazioni del loro vissuto che | 4
originano operazioni di compravendita .
Lettura delle norme del C.C che disciplinano il
contratto di compravendita 2
3. Fase: Determinazione del prezzo di vendita in presenza di
realizzazione clausole accessorie del contratto che ripartiscono tra | 6
il compratore e il venditore le spese e i rischi per la
sua esecuzione
4. Fase: Presentazione, agli altri studenti e al docente, diun | 4

presentazione

contratto con clausole accessorie che prevedono
rischi e spese esclusivamente a carico del
venditore.

Valutazione: rubrica di valutazione

Strumenti: schede di osservazione

Criteri: capacita di partecipazione, confronto e collaborazione
Conoscenza e comprensione degli argomenti.
Capacita di presentare il lavoro realizzato in forma chiara e corretta
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